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En esta segunda edicion de su libro mejor vendido, Robert T. Kiyosaki MEGITEENTIEICE
actualiza e incrementa sus originales ocho “valores ocultos” del negocio del §
mercadeo en red (mas que solo hacer dinero!). Premio Especial — Tres
“valores ocultos” adicionales de Kim Kiyosaki, Sharon Lechter y Diane
Kennedy.

Robert explica que crear un negocio de mercadeo en red...
... es una forma revolucionaria de conseguir riqueza
... hace posible para cualquiera el adquirir una gran riqueza
... esta abierto para cualquiera que tenga dinamismo, determinacion y perseverancia

“Debido a que yo no gane mi riqueza de construir un negocio de mercadeo en red, puedo ser un
poco mas objetivo acerca de esta industria. Este libro describe lo que veo como los verdaderos
valores del negocio de mercadeo en red — valores que van mas lejos que solo el potencial de hacer
montones de dinero. Finalmente encontré un negocio con corazén y sentimientos.” — Robert T.
Kiyosaki.

Los Autores:

Robert T. Kiyosaki, después de retirarse a la edad de 47 afos, escribié su serie de libros mejor
vendidos “Padre Rico, Padre Pobre” que se centra en ensefiar a lograr la independencia financiera.
Es cofundador de la compafia, asi como también es un inversionista multimillonario, duefio de
negocios, educador y orador.

Sharon L. Lechter, CPA, es la coautora de la serie “Padre Rico, Padre Pobre”. Ella es la Directora
General y cofundadora de la compafiia. Una avida filantropa, es una activista lider para una mejor
educacion infantil.
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INTRODUCCION

¢POR QUE RECOMIENDO EL MERCADEO EN RED COMO UN NEGOCIO?

La siguiente es una carta de ejemplo como las que muy seguido estoy recibiendo.
Estimado Sr. Kiyosaki,
Hola, espero que le este yendo bien.

Mi nombre es Susan y estoy escribiendo en referencia a mi esposo, Alan. El ley6 todos sus
libros y tiene un gran potencial como empresario y hombre de negocios. Le comente que estaria
escribiéndole a usted para solicitar su consejo sobre algo. Ahora de manera personal, nunca he
leido ninguno de sus libros, asi que no conozco su posicién en los temas tratados, pero mi esposo
a puesto una gran cantidad de tiempo en una companiia llamada [se ha borrado el nombre de la
compaifiia]. Ellos son una compafiia con un esquema tipo piramide que vende vitaminas y otros
productos relacionados con la salud. Las personas en el tope te inicia para que vendas para ellos,
y asi sucesivamente mientras la cadena va bajando. No me molestaria si no sintiera que es una
perdida total de tiempo. De todos sus esfuerzos para construir el nombre de una persona y
compairiia, mientras que alguien al final se quedara con todos los beneficios de su arduo trabajo.
Ellos le vendieron la idea de que esta iniciando su propio negocio, pero la verdad es que no veo su
nombre en la compafiia. ¢ COmo puede ser su negocio si su nombre no aparece en las vitaminas?
Ademas de todo esto, él ha estado trabajando por mas de un afio a tiempo parcial y se mantiene
ganando poco dinero.

Creo que el fondo del asunto es que yo creo que esta gastando su valioso tiempo, y me
gustaria verlo invirtiendo en si mismo y no en el nombre de otro. En lugar de construir un negocio
de mercadeo en red, creo que deberia de iniciar su propia compafiia. También creo que la gente
para quienes esta €l vendiendo, solo lo estdn usando. Sabiendo que €l ha leido todos sus libros y
valora grandemente su opinion como hombre de negocios, posiblemente él escucharia sus
comentarios al respecto, porque hasta ahora él no me escucha a mi. Quien sabe, quizas puedo
estar equivocada. Pudiera ser una cosa buena, asi que pondré mi mente abierta para conocer
mas.

Siresponde a mi carta, le agradezco de antemano por su tiempo.

Sinceramente,
Susan M.

MI RESPUESTA

Como algunos de ustedes sabran, mi oficina esta siempre llena de correo nuevo.
Desafortunadamente, no tengo el tiempo para responder a todas y cada una de las cartas que
recibo.

Comencé este libro con esta carta porque la preocupacion y las preguntas de esta
persona, son preocupaciones y preguntas que he escuchado muy seguido en otras personas. Son
preocupaciones y preguntas validas. Adicionalmente, me quedo muy sorprendido por su franqueza
y su buena voluntad para mantener la mente abierta. En el rapido mundo actual, tener una mente
abierta es de vital importancia.

Una de las razones principales que me decidieron a escribir este libro es debido a que
escucho muy frecuentemente este tipo de preguntas y preocupaciones. Muchas personas quieren
saber porque yo recomiendo el negocio de mercadeo en red, especialmente porque yo no estoy



afiliado con ninguna de estas compaiiias, y ademas no hice mi dinero del negocio del mercadeo en
red. Por lo tanto, escribi este libro para expresar mi respuesta de una vez por todas. Como puedes
ver por el numero de paginas en este libro, mi respuesta a la carta de arriba no es una respuesta
simple de correcto o incorrecto.

Antes de cerrar, no creo que el negocio de mercadeo en red sea para todos. Leyendo este
libro podras conocer un poco mejor si este negocio de mercadeo en red esta bien o mal para ti. Si
para este momento ya tiene un negocio de mercadeo en red, creo que este libro servira para que
reafirme lo que ya conoce ... y siente. Si estas pensando en iniciar un negocio de mercadeo en
red, creo que descubriras los “valores y oportunidades ocultos” que un negocio de mercadeo en
red te puede ofrecer, valores que muchas personas no pueden ver. En otras palabras, hay mas
que solo hacer algo de dinero extra en un negocio de mercadeo en red.

Agradezco de antemano por la lectura de este libro y por mantener la mente abierta.

Sinceramente,
Robert T. Kiyosaki



CAPITULO 1
¢ QUE HACE A LOS RICOS, RICOS?

Un dia después de la escuela, estuve trabajando en la oficina de mi padre rico. Yo tenia
como unos 15 afios por aquel tiempo y estaba muy frustrado con la escuela. Queria aprender a ser
rico, pero en lugar de estudiar materias como “Dinero 101” o “Como ser Millonario 202", me
encontraba a mi mismo diseccionando ranas en la clase de ciencias, y preguntandome como esa
rana muerta me podria hacer rico. Sintiéndome frustrado con la escuela, le pregunte a mi padre
rico “¢ Porque no nos ensefian sobre el dinero en la escuela?”.

Mi padre rico sonrié, mirandome por encima de su escritorio de trabajo, “No lo sé, también
me lo he preguntado algunas veces.” Hizo una pausa por un momento y luego me pregunto,
“¢,Porque no les preguntas?”

“Bueno,” dije lentamente, “Estoy aburrido de la escuela. No veo ninguna relacién entre lo
se me pide que estudie en la escuela y el mundo real. Solo quisiera aprende como ser rico. Asi
que, ¢cOmo una rana muerta me puede ayudar a comprarme un auto nuevo? Si el profesor me
dijera como esta rana puede hacerme rico, estaria diseccionando miles de ellas.”

Padre rico se ri6 en voz alta y luego pregunto, “¢,Qué te contestan cuando les preguntas la
relacion entre una rana muerta y el dinero?”

“Todo mis profesores me dicen la misma cosa,” le conteste “Ellos dicen la misma cosa no
importa cuantas veces les pregunte como esta relacionada la escuela con el mundo real.”

“¢Y que es lo que ellos dicen?”

“Ellos dicen, ‘Tu necesitas obtener buenas notas para conseguir un empleo seguro,
conteste.

“Bueno eso es lo que la mayoria de la gente quiere,” dijo padre rico. “La mayoria de la
gente acude a la escuela para encontrar un empleo y cierto tipo de seguridad financiera.”

“Pero yo no quiero hacer eso. Yo no quiero ser un empleado trabajando para otro. Yo no
quiero gastar mi vida teniendo a alguien mas que me diga cuanto dinero puedo ganar, cuando
debo de ir a trabajar o tomar vacaciones. Yo quiero ser libre. Es por eso que no quiero un empleo.”

Para aquellos de ustedes que quizas no han leido el libro “Padre Rico, Padre Pobre”, mi
padre rico era el padre de mi mejor amigo. Aunque fue un hombre que inicio sin nada y no tuvo
ninguna educacién formal, finalmente se convirtid en una de los hombres mas ricos del estado de
Hawaii. Mi padre pobre, mi verdadero padre fue un hombre altamente educado, un alto funcionario
del gobierno con un alto salario, pero que no importaba cuanto dinero gano, siempre estaba
quebrado al final de cada mes y finalmente murié en la quiebra con poco para mostrar de su vida
de trabajo arduo.

Una de las razones por la que empece a estudiar con padre rico, después de la escuela y
los fines de semana fue porque yo sabia que no estaba recibiendo la educacién que yo queria en
la escuela. Sabia que la escuela no tenia las respuestas que yo estaba buscando, porque debido a
mi padre pobre era la cabeza del sistema educativo del estado de Hawaii. Sabia que mi verdadero
padre, el principal profesor no sabia mucho sobre el dinero. Por lo tanto, yo sabia que el sistema
escolar no me ensefaria lo que yo queria saber. A la edad de 15 afios, yo queria saber como ser
rico, en lugar de saber como ser un empleado que trabaje para los ricos.

Empece a buscar a un adulto que pudiera ensefiarme sobre al dinero, después de observar
a mi madre y a mi padre peleando constantemente sobre no tener suficiente dinero. Asi fue como
me converti en un estudiante de mi padre rico. Yo estudie con él desde la edad de 9 afos y hasta
que tuve 38 afos de edad. Para mi yo estaba buscando educacion. Para mi esa fue mi “Escuela de
Negocios”, la escuela de negocios de la vida real. Debido al entrenamiento que me dio mi padre
rico, fui capaz de retirarme a la edad de 47 afos, financieramente libre por el resto de mi vida. Si
hubiera seguido los consejos de mi padre pobre, el consejo de ser un buen empleado hasta que
cumpliera los 65 afios, estaria todavia trabajando el dia de hoy, preocupado acerca de la seguridad
en mi trabajo y preocupado acerca del plan de pension lleno de fondos comunes que estarian
perdiendo constantemente su valor. La diferencia entre el consejo de mi padre rico y el consejo de
mi padre pobre es sencillo. Mi padre pobre decia, “Ve a la escuela y consigue buenas
calificaciones, asi podras encontrar un trabajo seguro con beneficios.” El consejo de mi padre rico
fue, “Si quieres ser rico, necesitas ser un duefio de negocios y un inversionista.” Mi problema era
que la escuela no me ensefiaba como tener un negocio 0 como ser un inversionista.
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"SI QUIERES SER RICO, NECESITAS SER DUENO DE NEGOCIOS Y UN INVERSIONISTA.”

¢PORQUE THOMAS EDISON FUE RICO Y FAMOSO?

“¢Que estudiaste en la escuela hoy?” Me pregunto mi padre rico.

Pensando un poco acerca de mi dia, finalmente le conteste diciendo, “Hemos estado
estudiando la vida de Thomas Edison.”

“Esa es una persona importante para estudiar,” dijo mi padre rico. “¢ Entonces, comentaron
de cémo logro ser una persona rica y famosa?”

“No,” le conteste. “Solo comentamos sus inventos, como el foco de luz eléctrica.”

Padre rico sonrid y dijo, “Bueno, odio contradecir a tus profesores pero Thomas Edison no
invento el foco de luz eléctrica... pero lo perfecciono.” Padre rico inicio entonces a explicarme que
Thomas Edison fue uno de sus héroes y por ello habia estudiado su vida.

“¢ Entonces, por que le dan crédito de la invencion del mismo?” Le pregunte.

“Existieron varios otros focos de luz que se inventaron antes que su foco de luz, pero el
problema fue que los primeros no eran practicos. Los primeros focos no duraban mucho antes de
guemarse o fundirse. Y tampoco, ninguno de los otros inventores podian explicar como el foco de
luz eléctrica pudiera tener algin valor comercial.”

“¢Valor Comercial?” Pregunte con un tono confuso.

“En otras palabras, los otros inventores no sabian como hacer dinero de su nuevo
invento... y Thomas Edison lo hizo,” agrego padre rico.

“Asi que el invento el primer foco de luz eléctrica practico y usable, y también sabia como
convertir ese foco en un negocio.”

Padre rico asintié con la cabeza, “Y fue su sentido de negocios lo que hizo que muchos de
sus inventos fueran Gtiles para millones de personas. Thomas Edison fue mas que un inventor. El
fue el fundador de la compafiia General Electric y muchas otras compafiias. ¢No te explicaron todo
eso tus profesores?”

“No,” le conteste. “Me hubiera gustado que lo hubieran hecho, ya que yo hubiera puesto un
mayor interés en la materia. En lugar de eso, estuve todo aburrido pensando en como Thomas
Edison estaba relacionado con la vida real. Si me hubieran contado como se volvid rico, Yo hubiera
estado mucho mas interesado y hubiera escuchado mas atentamente.”

Padre rico se ri6 y me estuvo explicandome de como Thomas Edison en inversionista
también se convirtié6 en multimillonario y fundador de una corporacién de billones de délares. Padre
rico también me dijo que Edison se sali6 de la escuela porque sus maestros pensaban que no era
lo suficientemente listo para tener éxito en la escuela. Entonces tomo un empleo vendiendo dulces
y revistas en los ferrocarriles como un joven nifio. Ahi fue en donde desarrollo sus habilidades
como vendedor. Pronto inicio a imprimir su propio periodico en la parte de atras del tren y entonces
contrato a un grupo de nifios que no solo vendian sus dulces sino que también su periédico.
Siendo aun un nifio, fue desde ser un empleado hasta el duefio de su negocio, empleado a una
docena de otros jovenes en cerca de un afio.

“¢Asi que de esa manera Thomas Edison inicio su carrera en los negocios?” Pregunte.

Padre rico asintio con la cabeza y sonrié.

“¢Porque los maestros no me dijeron nada al respecto?” Pregunte. “Me hubiera gustado
mucho haber escuchado esta historia.”

“Aun hay mas,” dijo padre rico y continuo con la historia de Edison. Padre rico continuo
explicAndome que después de aburrirse de su negocio en el tren Edison, empezé a aprender a
enviar y recibir mensajes en cédigo Morse, asi que obtuvo un empleo como operador telegréfico.
Pronto se convirtié en uno de los mejores operadores de telégrafos de los alrededores, y asi fue
como él viajo de ciudad en ciudad debido a sus habilidades como operador de telégrafos. “Fue lo
gue aprendi6 al haber sido un joven empresario asi como un operador telegrafico lo que lo llevé al
limite de ser el inventor y negociante del foco de luz eléctrica.”
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